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Plan de la présentation
1. Échéancier édition 2026
2. Nouveautés édition 2026
3. J’ai déjà déposé une candidature, qu’est-ce 

que j’ai à changer?
4. Les documents critiques
5. L’évaluation du plan d’affaires
6. Questions 



1. Échéancier édition 2026

Étapes Échéance

Lancement de l’édition 2026 31 août 2026

Dépôt des dossiers pour vérification 
préalable par les EVQ

Du 1er octobre au 30 
novembre 2026

Date limite de dépôt des dossiers complets 30 novembre, 16h30

Entrevues Mars 2027

Tirage des deux prêts de 1000 m2 14 avril 2027 (Québec) – 
en présentiel seulement



2. Nouveautés – édition 2026
Changements aux exigences 
d’admissibilité
• Formation : retrait du niveau 3 du Programme 

d’appui financier – FADQ
Ou
• Expérience : 5 ans d’expérience dans une 

production avicole sous gestion de l’offre

Les EVQ ont déposé des modifications à la RMAAQ afin de 
réintégrer les formations de niveau 3. Nous sommes en attente 

de la décision.



2. Nouveautés – édition 2026
Méthode de dépôt des documents
Par souci d’uniformité, les documents au soutien 
de la demande devront respecter :
• Un regroupement particulier
• Être nommés selon une nomenclature précise

Un document de référence sera sur le site Internet des EVQ : 
https://volaillesduquebec.qc.ca/programme-aide-au-demarrage/ 

Cette méthode vous aidera aussi à ne pas oublier 
de documents à joindre!



Exemples de consignes
Méthode de dépôt des documents

Nom du fichier PDF Instructions sur les documents à fournir

1 1_plan_daffaires_initiales du 
candidat (1_plan_affaires_ag.pdf) Plan d’affaires de votre entreprise et ses annexes, s’il y a lieu.

2 2_lettre_inst_financiere_initiales 
du candidat

Approbation conditionnelle d’une institution financière reconnue 
couvrant les aspects techniques et financiers du projet.

3 3_terrain_initiales du candidat
Titre de propriété ou l’offre d’achat (conditionnelle) acceptée du site 
de production de l’entreprise ou du terrain sur lequel le prêt de quota 
sera produit.

4 4_lettres_appui_initiales du 
candidat

Combiner dans le même fichier l’ensemble des lettres de 
recommandation.



Méthode de dépôt des 
documents
• Une candidature au PAD implique le 

partage de plusieurs documents au 
contenu sensible, ex : copie du permis de 
conduire, du passeport, T4, relevés 1, 
etc.

• Les EVQ travaillent sur un outil de dépôt 
sur un site externe sécurisé avant la date 
limite.

• La procédure sera déposée sur le site 
Internet du programme.



3. J’ai déjà déposé une 
candidature, qu’est-ce que 
j’ai à changer?



3. Une 2e candidature
• Chaque année, pour participer, vous devez 

déposer une nouvelle demande 
• Tous les documents devront être regroupés et 

renommés selon la nouvelle norme
• Plusieurs documents sont à mettre à jour :
➢ Plan d’affaires
➢ Annexe 2 - Demande de quota pour le PAD 

et déclaration assermentée
➢ Annexes 1.1 et 1.2 – Déclaration de 

détention (ou plutôt, de non-détention!)



4. Respect des exigences 
d’admissibilité

• Revue des documents critiques



4. Les documents critiques
a) Annexe 2 – Formulaire de demande de quota pour le 
PAD 
b) Déclaration de détention de quota (ou plutôt, de 
non-détention!

Pour tous les demandeurs Demande au nom d’une société par 
actions

Déclaration assermentée de détention 
de quota (Annexe 1.2 – individu)

Attestation assermentée
(Annexe 1.1 – individu)

Déclaration assermentée de détention 
de quota (Annexe 1.2 entreprise)



4. Les documents critiques
c) Permis de conduire (recto-verso)
d) Titres de propriété
➢ Propriétaire : titres de propriété. Il prouve qu’une 

personne possède un bien (comme une maison 
ou un terrain). Préparé et signé par un notaire 
lors d’un achat, d’une donation ou d’un héritage. 
Acte inscrit au registre foncier.

➢ Si pas propriétaire :
• Offre d’achat, conditionnelle ou pas, acceptée



L’offre d’achat en détail
➢ L'offre d'achat n'est pas obligatoirement un document notarié, il 

peut s'agir d'un document sous seing privé.
➢ Doit minimalement contenir le nom des parties, l’adresse du site de 

production et le numéro de lot.
➢ Doit être datée et dûment signée par toutes les parties (vendeur(s) 

et acheteur).
➢ Par exemple, si le promettant vendeur est une s.e.n.c., tous les 

associés doivent signer l’offre d’achat, à moins qu’elle soit 
accompagnée d’une résolution signée par les associés autorisant 
un seul membre à  agir au nom de l’entreprise.

4. Les documents critiques



4. Les documents critiques
Le don d’un terrain, de bâtiments
➢ Toutes les personnes impliquées doivent 

signer l’engagement de don
Par exemple : 
• Un père veut donner un terrain à son fils. 

Toutefois, le terrain est détenu en indivision 
par le père et la mère. L’offre d’achat (par 
donation) dans ce cas devra obligatoirement 
être signée par le père et la mère (vendeurs) 
et le fils (acheteur).



4. Les documents critiques
e) Lettres de recommandation
➢ Objectif : En obtenir une de tous les partenaires 

(couvoir, abattoir, syndicat, employeur)
f) L’approbation conditionnelle d’une institution 

financière reconnue couvrant les aspects 
techniques et financiers du projet

➢ Le contenu de la lettre montre le degré 
d’engagement de l’institution financière quant au 
sérieux du projet.



4. Les documents critiques
f) L’approbation conditionnelle d’une institution 

financière
EXEMPLES de lettre reçues

« Nous vous confirmons un financement au montant de x $ 
conditionnel à l’obtention du prêt de quota. »

« Nous sommes très favorables à votre projet. Dans l’éventualité 
où vous remportiez le concours, il nous fera plaisir de déterminer 
une formule de financement de x $ pour le fond de roulement et 
un prêt de x $ pour la construction. »

« Suivant l’analyse du dosser, nous confirmons l’approbation d’un 
financement de x $ conditionnel à l’obtention du prêt de quota. »



4. Les documents critiques
f) L’approbation conditionnelle d’une institution 
financière
EXEMPLES de lettre moins engageantes

« Nous vous confirmons que votre projet rencontre les critères de 
financement usuels. Votre candidature est très intéressante. »

« J’ai pris connaissance de votre plan d’affaires. […]. La présente 
lettre d’appui est sujette à l’approbation du service de crédit. »

« Suivant l’analyse du plan d’affaires […]. Nous vous confirmons 
notre intention de financement. »



Inscription de poulaillers – Annexe 8
4. Les documents critiques



Déclaration de participation des membres de la famille 
dans une entreprise agricole
• Un des critères d’admissibilité est que vous 

n’ayez jamais détenu, directement ou 
indirectement, un droit de produire dans une 
production sous gestion de l’offre

• Les membres de votre famille ne doivent pas non 
plus en avoir détenu au cours des dix dernières 
années

• Les EVQ vérifieront les informations indiquées 
auprès des fédérations concernées.

4. Les documents critiques

Membres de la famille : 
Époux(se) ou conjoint(e) de 
fait, ses enfants ainsi que 
leurs époux(ses) ou 
conjoint(es) de fait, ses 
parents ainsi que leurs 
époux(ses) ou conjoint (e) 
de fait, ses frères et sœurs.



4. Les documents critiques
L’assermentation, à quoi ça sert?
➢ Lors d’une déclaration sous serment vous 

confirmez votre identité et l’exactitude du contenu 
du document

• Vous devez signer le ou les documents en 
présence du commissaire à l’assermentation 

• Les notaires et les avocats peuvent assermenter, 
les maires et les greffiers également. Vous pouvez 
consulter le Registre des commissaires à 
l'assermentation du ministère de la Justice.

Le professionnel ou le commissaire doit inscrire:
• La ville et la date, apposer sa signature, son nom, 

son titre ou son numéro de matricule



5. L’évaluation du plan 
d’affaires
La grille de pointage, votre meilleur 
outil de travail!



La grille de pointage du plan 
d’affaires

Catégorie Points

1. Description du projet et motivation du candidat 30

2. Modalités de production 20

3. Gestion financière 20

4. Investissement et source de financement 15

5. Entrevue 5



L’évaluation du plan d’affaires
Objectifs à poursuivre
Démontrer au jury :
• L’avancement de la réflexion
• Le sérieux et le réalisme du projet
• La compréhension de l’environnement 

d’affaires du secteur
Se démarquer pour faire partie des meilleurs 
candidats et être retenu pour l’entrevue!
➢ Ce qui n’est pas écrit ne peut être évalué!



L’évaluation du plan 
d’affaires
Les bons coups
• Plans de localisation et plans des bâtiments 

actuels ou à construire
• Photos de l’environnement et du bâtiment à 

rénover
• Soumissions pour les travaux à effectuer ou 

pour la construction
• Présentation du réseau de professionnels qui 

entourera le candidat



L’évaluation du plan 
d’affaires
Les bons coups
• La Régie d’élevage et la disposition du fumier
• Échéancier de réalisation du projet
• Budget détaillé pour les 5 premières années 

d’exploitation
• Projections annuelles réalistes
• Justification chiffrée des sources de 

financement (lettres bancaires)
• Qualité générale de la présentation



L’Équipe des 
transferts
Courriel : 
transfert.evq@upa.qc.ca
Téléphone : 450 679-0540, 
poste 8251
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